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Enseignements Professionnels 1ère 
année 

2ème 
année 

Management de l’équipe 
commerciale 4 h 4 h 

Gestion opérationnelle  4 h 4 h 

Animation et dynamisation de 
l’offre commerciale  5 h 6 h 

Développement de la relation 
client et vente conseil  6 h 5 h 

Enseignements Généraux 1ère 
année 

2ème 
année 

Culture générale et expression 2 h 2 h 

Langue vivante étrangère  3 h 3 h 

Culture économique, juridique et 
managériale  4 h 4 h 

Brevet de Technicien 
Supérieur 

Management 
Commercial 
Opérationnel   

 Transports scolaires assurés : 
Train (gare à 1km4) 
Bus scolaire 

 
 Restauration scolaire 

 
 Internat 

 
 Horaires des cours : 

Matin : 8h –12h00 
Après-midi : 13h00 –18h00 
 

 Horaires d’ouverture au 
public 

Du lundi au vendredi de 8h00 à 
12h00 et de 14h00 à 17h00 
 

ORGANISATION DE LA FORMATION   
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Il accède à plusieurs niveaux de 
responsabilité, en fonction de son 
expérience, de la taille de l’organisation 
qui l’emploi et des opportunités 
professionnelles qui s’offrent à lui.  
 
Il peut être amené à créer ou reprendre 
une unité commerciale en qualité 
d’entrepreneur. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

 
 
 

 Management de l’unité commerciale 
 Gestion de la relation avec la clientèle 
 Gestion et animation de l’offre de 
produits et de services 

 Recherche et exploitation de 
l’information nécessaire à l’activité  
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Stage en Entreprise 

 
 

1ère   
année 

 
 

8 semaines dont 4 
semaines 

consécutives 

Il a lieu dans 
une ou deux 

unités 
commerciales 
proposant des 
biens et/ou des 
services à une 

clientèle de 
particuliers ou 

de 
professionnels 
et d’une taille 

suffisante 

 
 

2ème 
année 

 
 
 

6 semaines 

Le Technicien Supérieur en 
Commerce International 

 

Les Missions 
 Activités Professionnelles 

 

Possibilités d’Emploi 
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